SEMANA DEL 17 AL 23 DE JunIo DE 2013 s GORREO FARMACEUTICO

“En medio de amenazas de ruina por
impagos, la botica gana credibilidad™

Antoni Torres, nuevo presidente de Fefac, dice que los servicios que se ofrecen
en Catalufia han puesto a la farmacia en primera linea de la atencion sanitaria
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Antoni Torres, que asumid
la semana pasada la presi-
dencia de la Federacion de
Farmacias de Catalufia (Fe-
fac), afirma en entrevista
con CF que la experiencia
de la prestacion de servi-
cios afladidos en Catalufia
ha situado a la farmacia
primera linea de atencidon
sanitaria, lo que le ha hecho
ganar credihilidad. "Aunque
las farmacias tienen gue
hacerun esfuerzo para que
se visualice lo que pacien-
tes y médicos ya reconocen
claramente”.

Y eso, afiade, en medio de
una situacion como la de
los impagos que puede ha-
cer que algunas farmacias
tengan que cerrar y gue
muchas se encuentren en
una sitnacién muy delica-

da. De momento, dice, laal-
tima fecha de la Adminis-
tracién para pagares el 28
de junio “pero, en realidad,
como esta pendiente del
nuevo plan de proveedores
¥ éste no esta aprobado, no
hay que descartar que se
acabe cobrando con mas re-
traso y las deudas pendien-
tes se aplacen a octubre o
noviembre”.

Pero, aungue sea un topi-
co afirmarlo, explica, "las
crisis estan llenas de opor-

[f Las farmacias
catalanas
asumiran nuevos
servicios afiadidos
y remunerados

en breve”

tunidades y eso da alas far-
macias esperanzas en sa-
lir fortalecidas de la mis-
ma".

“Las farmacias estan en
un cambio de rumbo, un
cambio de paradigma que
nadie sabe en qué va a re-
sultar. El antigno modelo de
relacién botica-paciente ya
no es valido y por eso hay
gue aprovechar el momen-
to para abordar los cam-
bhios que sean necesarios.

LOS SERVICIOS COMO FUTURO

En ese horizonte esta el
programa de nuevos servi-
cios prestados desde la far-
macia que hace tiempo se
negocia con la Administra-
cidn y que estd a punto de
recibir el visto bueno defi-
nitivo.“Ese plan tendra dos
patas, una cartera de servi-
cios de las farmacias que fi-

nanciara en su totalidad o
parcialmente la Adminis-
tracidon y una guia de servi-
cios que podrdn prestarlas
farmacias que quieran y
que serian en su caso abo-
nados por los pacientes”.

Entre los nuevos servi-
cios que comenzarian a
prestar la farmacias catala-
nas estaran la deteccién
precoz de EPOC y la aten-
cidn v el control de pacien-
tes de diabetes crénicos ¥
mal controlados.

Torres sefiala también
que es necesario introducir
retoques en el modelo pla-
nificado. Por gjemplo, dice,
“hahria que abrir la posibi-
lidad de integraciones hori-
zontales de farmacias, para
resolver problemas y este
proceso deberia ser incen-
tivado por la Administra-
cidn. Por ejemplo, fruto del

Antonl Torres afirma que la farmacla catalana “esta viva®™.

modelo de posguerra, hay
zonas donde se agrupan
farmacias a 50 metros unas
de otras, ¥ esto, que hoy
crea algunos problemas,
encontraria solucién si fue-
ra posible una agrupacién
de boticas en un solo este-
bhlecimiento, ya que mejora-
ria la atencidn y la gestion
empresarial. Este es uno de
los cambios que cabria es-
tudiar, aungue no el inico”.

Torres llega a la presi-
dencia dela empresarial en

una etapa complicada por
los impagos, aungue él ejer-
clayaun cargo en el equipo
anterior. Hereda una orga-
nizacién que comparte con
los COF la representacién
profesional,” aungue ha ha-
bido discrepancias en deta-
lles tenemos la misma vi-
sidn profesional”, v tiene
que hacer frente al desa-
liento que causa un fenad-
meno nuevo para las farma-
cias: los impagos sosteni-
dos por la Administracion.



