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“Desde que se aprobaron los presupuestos ya se
Vvio que a partir de agosto habria dificultades”

ORIOL MASPONS
Barcelona
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Las farmacias catalanas se han
unido a la‘lista negra’ de los retra-
s0s e impagos. Una situacion que
ha llevado a la patronal catalana
de oficinas de farmacia, Fefac, a
pedir  responsabilidades  por
haberse llegado a una situacion de
la que ya alertaron desde hace
tiempo. El presidente de la patro-
nal, Josep Esteve, analiza para EG
la situacion por la que atraviesan
las farmacias en esta comunidad.

Pregunta. Finalmente los pro-
blemas de liquidez de la Generali-
tat derivaron en un nuevo retraso
en el pago. Se veia venir, ;no?

Respuesta. Sin duda. Desde que
se aprobaron los presupuestos ya
se vio que a partir de agosto habria
dificultades para financiar el gasto
en medicamentos. Lamentable-
mente, nadie nos escuchd. En
diversas reuniones con responsa-
bles de los Departamentos de
Salud y Economia ya advertimos
que la partida destinada a farma-
cia para 2012 no podia ser un 40
por ciento inferior que ladel 2011.

P. La solucién, segun el CatSa-
lut, esta en los Fondos de Liquidez
Autondémicos, al menos para las
facturas de julio y agosto. ¢Preo-
cupados con la de septiembre?

R. Estamos muy preocupados
por lo que pueda pasar hasta final
de afio, porque la partida para far-
macia esta superada. Esto ha suce-
dido a pesar de que todas las medi-
das de contencion del gasto farma-
céutico que se han llevado a cabo
este afio, como las bajadas del pre-
cio de los medicamentos, la
implantacion de las nuevas apor-
taciones del copago o la tasa del
euro por receta, ya hacian previsi-
ble una reduccién de la factura-
cion de las oficinas de farmacia.

Josep Esteve
Presidente de Fefac

Josep Esteve, presidente de la patronal catalana de oficinas de farmacia, Fefac, sefiala que se deben pedir responsabilidades a los
representantes de los departamentos de Economia y Salud por el retraso en los pagos de la factura farmacéutica.

P. Respecto al FLA, ¢cree que
se debe conseguir que el pago a las
farmacias sea algo prioritario?

R. Defendemos que la partida
para farmacia sea finalista, que la
administracion autonémica esté
obligada a destinar a los farmacos
financiados por el SNS una canti-
dad que se ajuste a las previsiones
del gasto farmacéutico y evitar
que quede sin financiacion.

P. Actualmente las farmacias
catalanas cobran con una media
de 80 dias desde que realizan la
dispensacion. ¢ Es viable para una
empresa esta situacion?

R. Para una empresa pequefia,
como una farmacia, que tiene que
hacer frente a gastos mensuales de
pago a proveedores y néminas,
supone en muchos casos inasumi-
ble este retraso en el abono de las
facturas, sobre todo en esta época
de restricciones crediticias.

P. A este respecto, hay muchas
farmacias catalanas en una situa-
cién critica por no tener ya acceso
acréditos.

R. Efectivamente, hay muchas
con serios problemas de liquidez
por haber agotado la via crediticia.
Incluso estan haciendo frente a
esta situacion con su patrimonio
personal. Ademas, al tratarse de
empresas pequefias, estan muy
sujetas al pago mensual por parte
de la Administracion, que supone
alrededor del 80 por ciento de su
facturacion, del que dependen los
gastos para néminas y para pagar
aproveedores.

P. Fefac indic6 que podrian
reclamar intereses por la demora
en el pago. ¢(Esta reclamacion la
harian de forma colectiva?

R. El CatSalut incumple con los
retrasos en el pago a las farmacias
el compromiso fijado en el Con-

cierto de Atencién Farmacéutica
firmado con el Consejo de Cole-
gios de Farmacéuticos de Catalu-
fia. Esto otorga a las farmacias el
derecho a reclamar los intereses
gue se generan con el retraso, unos
nueve millones de euros al afio. El
proceso para la reclamacién no
puede realizarse de manera colec-
tiva,sino individual. En Fefac estu-
diamos la forma de facilitar esta
viaa los titulares.

P. Pedir responsabilidades. A
quién?

R. A los representantes de los
Departamentos de Economia y
Salud que realizaron un presu-
puesto para farmacia tan descom-
pensado ain teniendo conoci-
miento de que el gasto iba a ser
mucho mayor, dado que en el afio
2011 fue de 1.700 millones de
euros y ellos presupuestaron 950
millones.

P. Y todo se complica con las
bajadas de precio, la gestion del
cobro del euro por receta y los
retrasos del copago...

R. Nos duele mucho colaborar
con la Administracion y asumir
tareas administrativas costosas
que no nos corresponden, como el
cobro del nuevo copago farma-
céutico y la tasa del euro por rece-
ta, que implican inversién de
recursos y tiempo para las farma-
cias, y que a cambio no se cumpla
el concierto. Ante esta situacion,
los farmacéuticos se sienten des-
motivados para colaborar con la
Administracion, ya que no solo no
se reconoce su labor sino que se le
penaliza con un nuevo impago.

P.Y encima, todo rodeado por
incidencias técnicas, ,no?

R. Se han producido problemas
técnicos en la implantacion tanto
del copago como de la tasa del
euro por receta, lo que nos ha lle-
vado a tener que dar explicaciones
e informar a los usuarios. Todas
estas incidencias las ha tenido que
solucionar cada farmacia, invir-
tiendo tiempoy recursos en ello.

P. Por otro lado, sobre el conve-
nio colectivo estatal...

R. En Fefac estamos muy preo-
cupados por la forma en que la
patronal estatal FEFE llevando la
negociacién del convenio colecti-
vo. Cada dia que pasa sin llegar a
un acuerdo supone un perjuicio
para el sector y no podemos
entender la pasividad y el poco
interés en resolver esta cuestion
tan importante para los titulares
de oficina de farmacia en estos
momentos. Ante esta situacion,
instamos a los miembros de la
comision negociadora de FEFE y
a sus empresariales provinciales
adheridas a que cierren lo antes
posible las condiciones del nuevo
convenio nacional.

Si estas pensando en comprar o vender una farmacia, seguro que te planteas una gran
cantidad de preguntas.

En Farmaconsulting tenemos la respuesta que esperas escuchar a cualquiera de tus
necesidades: Si.
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Financiacién. S

Porque la situacion econdmica no debe ser un
obstéculo, hemos alcanzado acuerdos con los
principales bancos para que la transmisién
cuente con la financiacién necesaria.

Confianza.

Porque cada farmacia es distinta y tus
necesidades son unicas, contards con un asesor
personal a tu disposicién desde el primer dia
hasta el dltimo.

Seguridad. Si.

Porque sabemos que es uno de los pasos mds
importantes de tu vida, te ofrecemos una solucién
absoluta y global, donde se asegura cada
pequefio detalle.

Experiencia. Si.

21 afios dan para mucho. Para mds de 1.800
transacciones y, sobre todo, clientes
satisfechos. Puedes conocer la experiencia de
muchos de ellos pidiéndonos referencias en tu
zona o en nuestra web.

FARMACONSULTING

TRANSACCIONES

El lider en transacciones

Puedes contactar con nosotros por teléfono 902 115 765 o en www.farmaconsulting.es




