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I.’Estat estudia obrir el negoci
de les farmacies a grans cadenes

Economia treballa en una llei de liberalitzacié que posaria fi a I'actual model farmaceutic

Els farmacéutics s’han aixecat en
bloc contra la possibilitat de libe-
ralitzar el negoci de les farmacies,
com proposa el ministeri d’Econo-
mia. Consideren que posa fial mo-
del actual i no aportabeneficis.

D. SANCHEZ UGART / L. BONILLA

BARCELONA. Lainsisténciade Brus-
selles perque I'estat espanyol libera-
litzi els serveis professionals, entre
els quals hihaelfarmaceutic, haaca-
bat calant als despatxos de I’executiu
de Mariano Rajoy. Pero per complir
el dictat de la Comissié Europea el
govern espanyol planeja una refor-
ma que, si s’acaba aprovant, des-
muntaria l’actual model farmaceu-
tic, segons es desprén d’un docu-
ment de treball del ministeri d’Eco-
nomia, que és qui impulsalanovallei
—que no compta amb el vistiplau de
Sanitat-, justificada en exclusiva per
criteris de “competitivitat”.

L’actual normativa es basa en el
principi d’un farmaceutic, una far-
macia. Esadir, el propietaride I'es-
tabliment, que ha de ser llicenciat
en farmacia i col-legiat, només pot
tenir una farmacia i I’ha de dirigir.
Aix0 barra el pas a 'entrada de
grans multinacionals al negoci far-
maceutic minorista i impedeix la
creacid de grans cadenes, com la
nord-americana CVS i l'anglesa
Boots, amb una facturacié anual de
28.000 milions d’euros. Pero el do-
cument de treball, que segons un
portaveu del ministeri esta en fase
de desenvolupament, planeja supri-
miraquestalimitaci6isepararlati-
tularitat de la propietat. El propie-
tari de les farmacies jano hauria de
ser un farmaceéutic, siné que podria
ser una gran corporacio deslligada
del negoci.

“Hipodrien entrar inversors pri-
vats, cadenes estrangeres de farma-
cies, com CVSiBoots, empreses de
salut, laboratorisiempreses de gran
distribuci6, com El Corte Inglés,

CarrefouriEroski”, explica Agustin
Loépez-Santiago, expert en compra-
venda de farmaciesidirector gene-
ral de Gabinete Lopez-Santiago.
Aquestalegislacid ja és unarealitat
en molts paisos europeus. Finsitot
els que mantenien un model similar
al’espanyol, com Greéciai Portugal,
han fet reformes liberalitzadores.
L’executiu espanyol, que també
volliberalitzar altres sectors profes-
sionals com el dels arquitectes i els
advocats, qualifica la reforma
d’“obligada”ilajustificaambl’argu-
ment que la regulacié actual és “ex-

Experiéncies en altres paisos

El model mediterrani, en perill d’extincio

Menys limits a Portugal

Des del 2007 qualsevol persona pot
ser propietaria d’una farmacia, perod
un farmacéutic hi ha d’estar al car-
rec. Els medicaments sense pres-
cripcid es venen foradelafarmacia,
inclosa la pildora avortiva.

El model lliure anglés

El 40% de les farmacies britani-
ques sén propietat de cadenes de
farmacies i qualsevol persona en
pot ser propietaria. L’ha de dirigir
un farmacéutic, que també pot
prescriure després de fer un curs.

Grécia, obligada a canviar

A Grécia, com a Espanya, només el
farmacéutic podia ser titular i pro-
pietari delafarmacia. El pla d’estal-
vi, pero, valiberalitzar en part el sec-
tor per fer front al déficit i complir
les exigéncies de Brussel-les.

Holanda, venda a distancia

El procés de liberalitzacio de les
farmacies va comencar el 1996 i el
61% formen part de cadenes. No-
més el 15% dels medicaments sen-
serecepta es dispensen ala farma-
ciaies permetlavendaa distancia.

—

LA FARMACIA DEL SEGLE XXI
Davant la davallada constant dels preus dels medicaments, la reduccié de la facturacid i els problemes de liquiditat,
els farmacéutics estan d’acord a repensar com ha de ser la farmacia del segle XXI, pero “sobre la base del model actual”.
S’oposen a liberalitzar el sector, com proposa el ministeri d’Economia. pere ToroerA

Protestes

El sector creu
que el canvi
de model
farmacéutic
no suma “cap
avantatge”

Conflicte
Laproposta
parteix del
ministeri
d'Economia,
pero Sanitat
larebutja

cessiva, obsoletaiconflictiva”. El mi-
nisteri de Sanitat, pero, defensa el
modelvigent, “que hagarantitlapro-
fessionalitat i una atencio sanitaria
al servei del pacient per sobre d’al-
tres interessos”, diu un portaveu.

Els farmaceutics també han al-
cat la veu en contra d’un canvi de
model que consideren que “no
aporta cap avantatge”. “No serveix
perreactivar 'economia ni per ge-
nerar ocupacid”, explica Francesc
Pla, vicepresident del Col-legi de
Farmaceutics de Barcelona. Els
beneficis economics, segons el mi-
nisteri, serien a llarg termini. El
col-legi no s’oposa a fer altres can-
vis. De fet, treballaamb el departa-
ment de Salut per definir la farma-
ciadel segle XXI pero “sobre laba-
se del model actual”. “Laliberalit-
zacid de les farmacies no interessa
ni a CatSalut ni al Govern perquée
és un model de grans cadenes que
nolligaamb el model sanitari cata-
1a”,indica Pla. “No sé quin avantat-
ge pot tenir transferir un negoci
que a Catalunya porten 3.000 pro-
fessionals a uns altres que, a més,
no han de ser farmaceutics”, afe-
geix. La Federacid d’Associacions
de Farmacies de Catalunya (Fefac)
alertaque posariaen perill lainde-
pendéncia en les actuacions dels
farmaceutics i podria entrar en un
conflicte d’interessos amb altres
professionals sanitarisiamb labo-
ratoris farmaceutics. mm

Guanyadors de la liberalitzacié
Multinacionals i grans
grups de distribucio,
ala linia de sortida

L’expert en compravendes de far-
macies Agustin Lopez-Santiago as-
senyala les grans multinacionals i
grups de distribucié com a possi-
bles interessats si es liberalitza per
complet el sector farmacéutic.

@ Cadenes estrangeres

Grans corporacions estrangeres
com Boots i CVS, amb una pers-
pectiva global del negoci farma-
céutic, podrien desembarcar a Es-
panya. Es caracteritzen per diver-
sificar molt els productes que ve-
nen, i a les seves botigues s’hi
poden trobar des de cosmétics fins
amenjar o premsa.

@ Integracié vertical

Majoristes i laboratoris com Cofa-
res o la Federacié Farmacéutica
podrien passar a controlar també
la venda minorista. Pero aixo po-
dria fer que donessin més sortida
als seus productes o fixessin preus
més alts als competidors.

@ Gran distribucié

Companyies completament sepa-
rades de la salut, per6 amb miscul
financer com Carrefour, Eroski i
El Corte Inglés, podrien comprar
farmacies per ampliar negoci.



